
2018年加盟政策

专业第三方手机电脑维修服务品牌

全国服务热线： 400-800-9990

沟通无限 合作无间
树立品牌价值 提升服务水平



加盟情况 2017年5月份启动至今

 全国200家加盟店，120家全部完成形象装修，年底前入驻平台。

 40多家加盟店分批来实地进行培训，提升技术。

 微信群、远程直播进行了多次业务和店铺管理培训。

 引进三星、苹果原装配件一手货源，与二手手机回收企业签约，质量可靠，销量稳步上升。

 加盟店门店客户流量上升，销售配件品质提高，顾客回购率上升。

 派单平台在测试阶段月接近千单，各地加盟店开始不断接到网络客户的咨询电话，网上导流能力开始显现。

 来自合作商家的外包服务对接进入实施阶段。

 在江浙沪地区和东北地区设立了直营分公司和旗舰店，2018年1月份正式开始运营。

 迅维快修旗舰店成功入驻京东商城，2018年1月份开始运营。



加盟店形象展示

四川广元店 石家庄冀美店 河南洛阳店



加盟店培训展示

培训名单

和实地同步的培训有远程技术培训、网校课程开放、论坛案例下载、微信群、直播技术、业务培训、
店铺经营和人员管理培训。

培训合影 远程培训直播



加盟店反馈

四川广元店 4月份加盟
王子彪 加盟半年来的分享
１、加盟群体中有各种产品的维修高手，有很多维修经验和技巧分享，大家无障碍，充分信任交流，
我碰到的很多问题，都能在第一时间找到解决方案。
２、各种经营理念、员工管理、市场策略的交流，让我有很大提升。
３、总部在维修行业中的影响力，我在线下发展手机和电脑还有其它相关的维修业务中，发现同行
反馈知道迅维的品牌，在业务推广及合作中有至关重要的推动力，能很快建立关系。
４、维修业务中各种所需要的配件、芯片都能帮我找到有质量保障的货源渠道。
５、新的销售方面的业务，总部会帮助指导培训并开展起来。
6、目前精修技术人员在市场上比较缺乏，通过总部人员快速完成了人员的培养和输送。

四川广元市剑阁县迅维快修（剑阁县芯维网络科技有限公司）
联系电话：15883529741 微信同号 ＱＱ：539935793王子彪



加盟店反馈

河南三门峡店 6月份加盟

高云飞分享：

现在配件市场太乱了，没加盟以前退货率居高不下，加盟后由总部统一
把关，质量放心又赢得客户信任。
另外总部不定时远程培训业务知识，可以不间断的学习技
术。期待你来迅维快修一起……

河南省三门峡市卢氏县迅维快修 13253962760

高云飞



加盟店反馈

江苏常熟店
加盟之后，品牌形象对客户成交是有帮助的，前天有个客户，来装了个系统后来又问我有没有
苹果原装耳机，她说以前其他家买的不但贵还不好用，在你这种懂技术的品牌店买着放心。
在加盟店群里大部分都是开过好多年店的，我是90后，年轻刚起步，学习了很多东西。

李天江
江苏常熟市吴家里5号 迅维快修

18051825221 微信号 L101302313

钟毅

湖北襄阳店
装修后觉得形象好了，来修东西的上门人多了，总部
那边修机技术很好，我解决不了机器发到总部的都搞
定了，帮着解决了疑难技术问题 ，赢得了客户口碑。

湖北省襄阳市襄城区隆中路三顾人家迅维快修
13430544960



派单平台展示 内测中……



拓展性合作洽谈

与极飞无人机 彭总 合影

香港维修佬战略合作半年来拜访了很多行业精英，也约到好多厂商到总部洽谈。
• 办公电脑租赁新秀--阿里系企业租葛亮与我们达成合作方案，已完成第一次对企业的系统外包服务。
• 与极飞无人机洽谈植保无人机的销售、维护、保修业务，初步达成了合作意向。
• 与深圳飞毛腿电池总部洽谈，达成了手机配件、手机外设产品的合作意向。
• 洽谈欣旺达（苹果电池生产商）子公司的电池电芯检测服务，优选有规模的厂家定制苹果高容量电池。
• 与天音集团（苹果授权服务商）洽谈配件业务，进入产品对接阶段。
• 与香港盈兴（intel 亚太区一级代理）合作，开始存储类产品（SSD硬盘、内存等）的销售业务。
更多业务对接进行中…….

欣旺达电池检测

电池厂考察



2018年发展计划

 加盟店发展到500家

 在大型城市和中心城市建立20家直营店，形成区域化服务能力。

 在线上和线下进行品牌维权，清理大量侵权商品、店铺、服务，保护加盟店利益，加强品牌公信力。

 线上平台派单和厂商外包服务派单进入实质性运营。

 迅维配件批发商城上线，出厂价直供到店。

 通过已在实施的几项计划（商业机密，不便透露，总是被抄 ^_^），扩展门店获客渠道。

更多计划详情咨询微信： 13828865782



连锁项目运营部 山东分公司



运营部在做什么？

 系统平台开发建设，需求调研

 线上推广引流，包括网站推广、自媒体建设等

 系统派单平台运营及日常管理

 第三方平台运营，淘宝维修店、京东维修旗舰店运营

 客服团队培训及建设



2018.1.1执行新政策

2017年加盟政策
加盟费：0 元

VI建设费：免费发送VI资料自行装修。

信誉保证金：1万元，如不再续约无条件退回。

平台运营费：1250元（首次签约免一年）

2018年新政策
加盟费：2 万 （品牌使用费）

VI建设费：装修后报销3~5千元。

信誉保证金：1万元。如不再续约无条件退回。

平台运营费：1250元（首次签约免一年）



加盟联系

迅维快修连锁加盟简介
扫码打开迅维网查看 下载PDF

若您是第一次了解我们，请看 咨询加盟

刘小南 13828865782


